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En helt avgjørende nyvinning
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Programvare beveger seg mot skyen

● Flere ressurser og større 

utviklingstakt enn noen gang før

● Et av de største utviklingsteamene i

Visma

Hva så med Visma Business?



Deretter sa vi følgende

● Hvorfor er Visma Business et system for fremtiden?

● Teknologi 

● Datamodellen

● Fleksibilitet

● Funksjonalitet

● Kraft/kapasitet

● Alt dette er heldigvis riktig også i dag



Til slutt sa vi følgende

● Fokuset fremover er fortsatt kraftig videreutvikle av kjernefunksjonalitet

● All funksjonalitet som ikke er en naturlig del av Visma Business utvikles og 

leveres som skybaserte tjenester på mobilt grensesnitt 

● Disse to utsagnene er fremdeles helt riktig, men samtidig veldig feil………



Et raskt historisk tilbakeblikk

● «Begynnelsen på fremtiden» startet allerede i 2010

● Vi bestemte oss da for å løfte Visma Business inn i fremtiden

● Ny teknologisk plattform

● Nye utviklingsverktøy

● Web services

● Restrukturering og omskrivning av hele programkoden

● Tusenvis av årsverk med utvikling og kompetanse lever derfor videre 

● Første versjon på ny grunnmur var 5.30 i 2012

● Visma Business Services (VBS) ble lansert – ekstremt viktig!

● Versjon 5.40 ble 9.00 som et «hemmelig» signal på en ny æra

● Videreført i versjon 10, 11, 12, 13, 14 og inn i fremtiden



Konklusjon teknologi

● Visma Business er teknologisk helt i front

● Utvikles på det mest moderne verktøy som finnes

● Bygges rundt web-service og nå også såkalte “micro-servicer”



Konklusjon programvare

• Blant de mest moderne ERP systemer i markedet 

• Med uante muligheter fremover

• Passer like godt for både små og store klienter

• Større fleksibilitet enn de fleste

• Rikere funksjonalitet enn de fleste

• Tåler ubegrenset volum 

• …og det stopper ikke der…..



Vi lanserer derfor i dag planene for……



Visma Business

Cloud



Hva betyr det  # 1 ?

● Vi gjør det samme som Microsoft med sine aller viktigste systemer

● AX (Dynamics)

● Navision

● Microsoft har samme begrunnelse og konklusjon som Visma 

– og det har vi gjort helt uavhengig av hverandre!



Hva betyr det  # 2 ?

● Visma Business Cloud skal være

● Valgfritt 

● Ønsker du «alt inkludert» og faste priser vil dette være noe for deg

● Profesjonell drift

● Målet er lavere driftskostnader og bedre service



Hva betyr det  # 3 ?

● Visma Business i full skala tilbys som ren «private cloud» skytjeneste

● Samme profesjonelle grensesnitt som i dag 

● Via nåværende og neste generasjon Citrix

● Vi jobber også med ren browser-teknologi

● Hvorfor «private cloud»?  

Sikrere og ikke minst mer tilpasningsdyktig

● Løpende oppgradering av Visma Business Product Line vil være inkludert

● Driftsplattform ikke avklart.  Azure og Amazon vurderes opp mot egne alternativ

● VCDM - Visma Cloud Delivery Model



Hva betyr det  # 4 ?

● En fullverdig Visma Business i skyen – kanskje i Visma.net Home?

● Visma Business er derfor nå klar for enda en grensesprengende nyhet som

offentliggjøres for første gang her under Update Byrå……
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Mobile Solution



Hva er Visma Business Mobile Solution

● Muliggjort gjennom utviklingen av Visma Business Cloud

● Betyr i praksis at Visma Business kan kjøres i web-drakt på 

● Mobil

● Nettbrett

● PC/Web

● Først for «ikke-profesjonelle» brukere 

● Vil gradvis dekke større og større deler av Visma Business

● Allerede i pilot

● Første planlagte release: Vi håper på sommeren 2019 (!) 



Hva er Visma Business Mobile Solution

● Driftes sentralt i Microsoft Azure

● I prinsippet uavhengig av hvor Visma Business er installert 

● Dynamisk tilpasset Web/PC, nettbrett og mobil

● Versjonsuavhengig fra en gitt VB versjon og fremover *)

*) Med noen ennå ikke definerte forbehold



Outside Visma

Architecture

Visma Business 13.00.0 

installation

VBS

Visma Business 13.10.0 

installation

VBS

Visma Business 14.00.0 

installation

VBS

Managed by Visma
Visma APIs (version dependent)

Visma API 13.00.0 Visma API 13.10.0 Visma API 14.00.0

Service layerMicroservices Microservices Microservices Microservices Microservices

API Gateway

Web Front-end



Visma Business Mobile Solution

● Mobile Solution leser og tolker vindusoppsett i Visma Business direkte

● Gjenkjennbart web grensesnitt  

● Tilpasser seg enhetens størrelse automatisk

● Ferdige standard skjermbilder for Mobile Solution vil følge med

● Egendefinering av skjermbilder og tilpasning av standard skjermbilder på 

vanlig måte

● Alt aktiveres lokalt fra Visma Business

Eksempel på hvordan kundekortet kan se ut:
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Visma Business Mobile Solution

● Eksempel på hvordan produkter/artikler fra Visma Business søkes og vises:

● Alle ønskede søkekombinasjoner defineres i design i Visma Business og 

aktiveres automatisk i grensesnittet:



Visma Business Mobile Solution

● Eksempel på produkt/artikkel vist i «grid» fra Visma Business – herunder også 

produktbilder:

● På PC/Web

● På nettbrett liggende og stående

● På mobil  



VB Mobile Solution på kort sikt?

● Støtter opp under byråets posisjon i markedet:

● Forenkler samarbeidet mellom byrå og klient

● Utvider samarbeidsflaten mellom byrå og klient

● Klienten kan utføre de «enkle» prosessene som byrået hittil har måttet gjøre

● Understøtter automasjonsprosessene 

● Gir kunden tilgang til enkle skjermrapporter fra Visma Business

● Åpne poster, kontoutskrift, aldersfordelte lister o.l.

● Ordre, lager og faktura kommer også ganske fort

● Målet er lave driftskostnader og derved rimelige enhetspriser



…men vi har flere kvantesprang på gang…..





Så noen generelle betraktninger…..

Kjenner du igjen noen av disse utsagnene?

● At byrå-bransjen generelt ikke klarer å konkurrere om småkundene?

● At for mange potensielle kunder velger egen micro-løsning?

● At timeforbruket på «moderne kunder» blir for høyt fordi du må være «på» hele tiden?

● At kunden synes samhandlingen med byrået er tungvint?

● At du sliter med å modernisere «gammeldagse» kunder?

● At svaret fra byrået på disse utfordringene er å bli «leilending» hos kunden?     



Vårt svar på disse utfordringene er…..

…..noe helt annet…..



Visma Business
Automation Project
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● Vi utvikler nå en helt ny prosess (behandling) i Visma Business

● Kommer sannsynligvis allerede i versjon 13.10 i desember
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Nytt felt for interimskonto leverandører kommer under Bedriftsparameter



Bunt fra Visma Document Center vil se slik ut



Visma Business genererer da to nye bunter og sletter den opprinnelige



Kostnadsbunt for behandling løpende eller i ettertid
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